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E l Plan PIVE o Programa de Incentivos al
Vehículo Eficiente es la nueva ayuda de
2000 euros por la compra de vehículos

eficientes y ecológicos, de los cuales 1.000
euros los pone el fabricante y 1.000 euros los
pone el Gobierno. El programa se contempla para
la adquisición de turismos o vehículos comercia-
les ligeros de gasolina o gasóleo con clasificación
de categoría A o B según el IDAE, de motoriza-
ción híbrida, híbrida enchufable, eléctrica de
autonomía extendida, eléctricos puros y de
gasolina/gas (GLP o GNC) hasta 160 g/km de
emisiones de CO2.

El Plan también incluye a los vehículo km 0 o
de segunda mano, siempre y cuando no tengan
más de un año desde su primera matriculación, y
siempre que el vehículo pertenezca a un punto de
venta adherido al Plan. 

Los beneficiarios de la ayuda son particulares,
autónomos y profesionales, incluidos los taxistas
y Pymes que no deberán emplear a más de 250
trabajadores o facturar más de 50  millones de
euros al año. Requisito indispensable es la entre-
ga a cambio de un vehículo para el achatarra-
miento de antigüedad igual o superior a los 12
años en los turismos o de 10 años en los vehícu-
los comerciales. Como última condición, el precio
del vehículo adquirido no podrá superar los
25.000 euros, IVA e impuestos aparte.  •

Así es el
Plan PIVE
El programa supone una ayuda de 2.000 euros 
a la compra de vehículos eficientes y ecológicos

ANÁLISISopiniones
“El PIVE se nota mucho 
en el flujo de exposición; 
es un aliciente 
muy positivo”

Enrique de Diego  /  Nissan Estella

“Es una medida 
importante para 
revitalizar el mercado 
e incentivar la compra”

Ignacio Valencia  /  Renault Estella

“KIA es calidad garantizada;
además, nuestros clientes
tienen la tranquilidad de 7
años de garantía”

Jesús Mercero  /  Estella Motor

“Citroën apuesta 
por el PIVE mejorando 
más sus ofertas”

Javier Fernández  /  Lizarra Automoción

“Estamos ante una gran
ayuda para renovar 
y actualizar el parque 
automovilístico”

José Álvarez  /  Auto Ega

“El Plan PIVE es 
una ayuda necesaria 
y un empujón al sector 
del automóvil”

Manolo González  /  Automóviles Manolo

“El plan está siendo 
muy bien aceptado por los
clientes y está movilizando
el mercado”

Javier Esparza  /  Auto Irache

“El PIVE se presenta como
una oportunidad y no
sabemos cuándo habrá
otro. Hay que aprovecharlo”

Diego Polo  /  Opel Dilsamóvil 

“Ya era hora de que saliera
un plan así. Hay que apoyar
esta industria por la canti-
dad de puestos que crea”

José Luis Marco  /  Peugeot Aut. Marco

La ayuda es 
de 2.000 €.
1.000 los pone
el fabricante 
y los otros 1.000 
el Gobierno.

Hay que entregar
a cambio un 
vehículo de 
antigüedad igual 
o superior 
a 12 años.

Se puede adquirir 
un vehículo cuyo
precio máximo
sean 25.000 €,
IVA e impuestos 
aparte.
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E l Plan Renueva de Nissan es el com-
plemento perfecto del Plan PIVE.
Con descuentos de hasta 4.000

euros para los clientes Nissan e importan-
tes incentivos para los no clientes, el pro-
grama Renueva facilita que “todos, incluso
los que no cumplan los requisitos del plan
oficial PIVE, puedan beneficiarse de unas
condiciones de compra excepcionales”, tal
y como afirma, Enrique de Diego Moreno,
responsable de Nissan Estella.

Otra importante ventaja que ofrece este
plan de Nissan es la posibilidad de no
pagar hasta el año 2013 en las opera-
ciones financiadas. Así, la gama Cross -
over de Nissan, única con dos modelos
incluidos en el PIVE, “se beneficia de los

precios más competitivos de su historia: el
Juke por 12.850 € y el Qashqai por 16.500
€”, puntualiza de Diego.

Adicionalmente a estas dos campañas,
los compradores que ya sean clientes de
Nissan se beneficiarán de 3 años de man-
tenimiento gratuito que, junto a los 3
años de garantía, conforma una de las
ofertas más competitivas en el ámbito del
servicio.

Por todo ello, la combinación del Plan
PIVE y el Plan Renueva de Nissan es la
mejor fórmula para que los clientes disfru-
ten de una gama de productos innovadores
y capaces de emocionar gracias a su tec-
nología, diseño y eficiencia energética.  •

Plan PIVE + Plan
Renueva de Nissan, 
la mejor fórmula

AUTO
IRATI

ENRIQUE DE DIEGO MORENO, responsable de Nissan en Estella

Descuentos de hasta 4.000 € para clientes, importantes ofertas para 
los no clientes y la posibilidad de no pagar hasta 2013 son las ventajas de la firma

Enrique de Diego
subraya el valor
que añade al PIVE
el Plan Renueva
de Nissan. 
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RENAULT
ESTELLA

IGNACIO VALENCIA NÚÑEZ, responsable de Renault Estella

U n Plan PIVE para todos, sin con-
diciones, con descuentos imba-
tibles de hasta 8.000 euros y una

gran variedad de modelos para elegir.
¿Dónde? En Estella, de la mano de
Renault-Dacia con las mejores ventajas
del mercado y con un plan diseñado a
medida de cada uno de sus clientes: parti-
culares, autónomos y Pymes.

Y es que el lanzamiento del Plan PIVE
en España ha sido una muy buena noti-
cia para el sector automovilístico, pero
más aún para Renault-Dacia, firma
caracterizada por los esfuerzos realiza-
dos de forma continuada en materia de
respeto al medio ambiente. Sin duda, el
programa alcanza en Renault-Dacia
su máxima expresión, ya que, tal y
como apunta Ignacio Valencia, respon-
sable de Renault Estella, “el 90% de lo

vehículos de la gama Renault están
dentro del Plan PIVE por sus condiciones
ecológicas”. 

Pero además, las posibilidades para
elegir un vehículo incluido en el Plan PIVE
son muy numerosas en Renault-Dacia y
no sólo para los particulares. “Los autó-
nomos y las Pymes encontrarán
también su plan en Renault ya que
nuestros vehículos comerciales también
cumplen las exigencias ecológicas”, afir-
ma Ignacio Valencia. 

Y las ventajas con la marca france-
sa no acaban ahí porque en Renault
Estella, se adapte o no a tus condicio-
nes, encontrarás un Plan PIVE a tu
medida. Recuerda, sólo en Renault-
Dacia, el Plan PIVE es para todos. Ven
e infórmate. •

Renault: el Plan PIVE en
su máxima expresión
La marca francesa ofrece descuentos imbatibles 
de hasta 8.000 euros

Ignacio Valencia
junto al nuevo
Renault Clio.
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LIZARRA
AUTOMOCIÓN

LAURA POLO VICENTE, de Citroën - Lizarra Automoción 

C ondiciones más flexibles, aumento del
ahorro, mejor financiación y un Tablet
navegador de regalo son las claves de

la mejora de la oferta PIVE de Citroën - Lizarra
Automoción. Todas estas variables que inclu-
ye la marca sitúan a los vehículos Citroën con
precios nunca vistos. Además, el personal de
ventas nos informa que los vehículos matri-
culados con menos de un año de antigüedad
entran dentro del Plan PIVE con las misma
condiciones que para la compra de uno nuevo.
Así, Lizarra Automoción dispone de modelos
como el DS4, el C· o el DS5 que se pueden
adquirir con estas condiciones.

En estos momentos, en Lizarra Automoción
se añade una promoción que en función del
vehículo puede alcanzar hasta los 6.830 € de
descuento. Asimismo, la firma pone a dispo-
sición de los clientes una ayuda a la finan-
ciación que puede llegar hasta los 1.100 €

y como complemento a la mejora, añade el
regalo de un tablet navegador multimedia en
todos los C3, C4 y C4 Picasso. Así por ejem-
plo, se podrá adquirir un C3 VTI 68 Attraction
por 7.990 € aproximadamente, un C4 VTI
95CV Business por unos 12.200 € o Grand C4
Picasso VTI 120 First por unos 13.300 €. 

Estas mejoras al Plan PIVE suponen un
plus a un buen producto y a nuestro servicio
de calidad, ya que tal y como apunta Laura

Polo Vicente, precios y descuentos son
importantes, sobre todo en tiempos econó-
micos adversos, pero no determinantes.
“Nuestra oferta no termina con el Plan PIVE,
esto es tan sólo el principio de un servicio de
calidad por y para el cliente, tanto en térmi-
nos de eficiencia a la hora de evaluar, diag-
nosticar y reparar un vehículo como tam-
bién en términos económicos, aconsejando
a nuestros clientes y buscándoles la alter-
nativa más económica”. 

Del mismo modo, asegura que "en ventas
hay que cubrir las necesidades del cliente
ofreciéndole la gama de vehículos más ade-
cuados a sus estilo de vida y circunstancias
personales. Así como en taller, es necesario
reparar lo más importantes para el correcto
funcionamiento y seguridad del vehículo y
sus ocupantes, buscando siempre la alterna-
tiva más económica". •

Promociones de hasta
6.830 € de descuento
Condiciones más flexibles, aumento del ahorro, mejor financiación
y un tablet navegador de regalo, claves de la oferta de Citroën

Laura Polo en 
las instalaciones
de Lizarra
Automoción.

http://www.lizarrautomo.citroen.es
http://www.lizarrautomo.citroen.es
http://www.lizarrautomo.citroen.es


JOSÉ ÁLVAREZ, responsable de Comunicación de GRUPO ESPARZA

G rupo Esparza te lo pone más fácil con el Plan PIVE. Porque ahora, sus clientes
pueden elegir entre toda la gama Seat, Volkswagen y KIA, sin excepciones, lo
que supone la oferta más amplia de toda Tierra Estella y con las mejores posibi-

lidades para el plan oficial del Gobierno  (PIVE).

Grupo Esparza, el Plan PIVE 
más amplio y completo de
toda Tierra Estella
Con un servicio integral que incluye venta, financiación, seguros y servicio post-venta,
Auto Irache, Auto Ega y Estella Motor marcan la diferencia
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José Álvarez nos
ha explicado al
detalle el servicio
integral que
ofrece Grupo
Esparza.

Así, incluyendo las ayudas
oficiales en los vehículos Seat
“el descuento puede llegar
hasta los 5.000 euros, 3.000
euros como mínimo en la gama
Volkswagen y hasta 6.000
euros de descuento en KIA con
el modelo Ceed”, asegura José
Álvarez, responsable de comu-
nicación de Grupo Esparza.

Pero las ventajas de comprar
un vehículo del Grupo Esparza
no terminan ahí. La compra
supone unirse a un grupo
con gran experiencia y pro-
fesionalidad y con más de
35 años de presencia en
Tierra Estella. Una firma que
representa además, calidad,
servicio, confianza, juventud y
seguridad. Porque ninguna otra
marca comercial te ofrece un
servicio integral como el de
Grupo Esparza.

Y es que, unida a la venta de
vehículos el grupo ofrece una
gran financiación que te facilita-
rá la adquisición de tu vehículo;
un servicio oficial post-venta
individualizado y con la mejor
atención y, como guinda de

esta oferta integral, te brindan la
garantía y seguridad que tu
nuevo vehículo necesita de la
mano de la Gestoría Hnos.
Esparza con la aseguradora
Zurich.

Sin duda, una oferta integral
única en Tierra Estella, de la mano
de los mejores profesionales.
“Desde el Grupo Esparza quere-
mos ofrecer a nuestros clientes
un abanico mas amplio de posibi-
lidades, un servicio más completo
y de más calidad. Pero siempre
sin perder nuestra identidad, esa
que nos ha distinguido a lo largo
de los años, cercanía y amabili-
dad”, asevera José Álvarez.  •

GRUPO
ESPARZA

Las mejores 
oportunidades 
del Grupo
Esparza y 
el PIVE
SEAT
Ibiza desde 9.300 €
León desde 11.900 €
VOLKSWAGEN
Polo desde 8.900 €
Golf diesel desde 16.900 €
KIA
Río desde 9.300 €
Ceed desde 12.000 €
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OPEL
DILSAMÓVIL

DIEGO POLO VICENTE. gerente de Opel Dilsamóvil 

É ste es el momento para cambiar de
coche y comprar uno nuevo. Las ofer-
tas de los fabricantes y de los conce-

sionarios, añadidas al Plan PIVE, ofrecen una
oportunidad única”, asegura el gerente de
Opel Dilsamóvil, Diego Polo Vicente. Su afir-
mación no es baladí. Opel brinda al cliente
el descuento de 2.000 euros del Plan
PIVE, sin IVA ni TAE, que repercute en
descuentos de hasta el 30% en todos
los modelos de la gama Opel. Además, el
concesionario ofrece financiación propia ava-
lada por el grupo Mundomóvil con ventajas
excepcionales. 

La puesta en marcha del Plan PIVE ha sido
recibida como un soplo de aire puro en un
sector, el del automóvil, fuertemente casti-
gado por la situación económica. Desde el 1
de octubre, la dinamización es un hecho, con
el aumento de visitas en los concesionarios.
“Todo lo que sea ayudar a un particular a
que pueda renovar su vehículo de más de
doce años es positivo. Incentiva las ventas
sobre todo entre dos tipos de clientes:
aquéllos que con un coche antiguo no
pensaban cambiar pero ahora se lo plan-
tean y quienes pensaban hacerlo y gra-
cias a la ayuda adelantan la compra”,
añade Diego Polo. 

La medida impulsada por el Gobierno se
vuelve mucho más atractiva aplicada a vehí-
culos compactos, de mediano tamaño y utili-
tarios con un precio no muy alto. “Es en estos
modelos en lo que más se nota la ayuda.
Cuando el cliente invierte 9.000 o 10.000
euros, el descuento se nota más que en una
compra de un vehículo de 25.000 euros”. 

En opinión del gerente de Opel Dilsamóvil,
un parque antiguo está vinculado a menudo
con una menor seguridad. “La crisis ha pro-
vocado que haya muchos coches circulan-
do al límite, con focos sin cambiar, amorti-
guadores dañados y, en general, descuida-
dos en cuanto a su mantenimiento”. Desde
el concesionario estellés recuerdan que las
ayudas no tienen fecha de vencimiento;
simplemente se terminan.  •

“Éste es el momento
para cambiar de coche”
Opel ofrece descuentos de hasta el 30% en todos los modelos 
de la gama y financiación con ventajas excepcionales
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Diego Polo, en las
instalaciones de
Opel Dilsamóvil.

La estética y gran calidad son
características habituales 
en los modelos Opel.

Opel Dilsamóvil pone dos ejemplos de
las ventajas que ofrece con el Plan
PIVE. 

• Opel Corsa 1.2 85 CV. Totalmente
equipado por 9.000 euros. 

• Opel Astra 5 puertas, CDTI 110 CV.
14.900 euros, con 4.000 euros de
equipamiento incluidos. 

Dos
sugerencias

http://www.opel.es
http://www.opel.es
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AUTOMÓVILES
MANOLO

DANIEL GONZÁLEZ MARTÍNEZ DE MORENTIN, responsable post-venta de Aut. Manolo

Q uieres un vehículo bien equipado, con
dos motores y un precio sin igual? Pues
ya lo has encontrado. En Automóviles

Manolo podrás elegir entre una gran variedad de
vehículos híbridos TOYOTA, con los mejores pre-
cios del  mercado gracias a la unión del Plan PIVE
y los descuentos y promociones de la marca.
Porque hablar de tecnología híbrida es hablar de
Toyota. “Desde los años 90 Toyota es la marca
pionera en tecnología híbrida ofreciendo vehícu-
los que combinan la energía eléctrica con com-
bustible convencional”, asegura Daniel González,
de Automóviles Manolo.

Pero no sólo la tecnología y el precio impor-
tan; el consumo es determinante a la hora de
elegir un coche y en esta gama de vehículos se
puede incluso superar un 30% de ahorro de
combustible frente a los mejores consumos del

mercado. Si además se une la carga tecnoló-
gica de lo vehículos, muy equipados, y las pro-
mociones de Toyota junto con el PIVE, encon-
tramos precios irresistibles como el YARIS
híbrido desde 15.400 euros o el AURIS
híbrido con sistema Toyota Touch desde
18.590 euros. “La apuesta de Toyota de
incorporar la tecnología híbrida a toda su
gama de vehículos posibilita que el cliente
tenga mucho donde elegir”, manifiesta Daniel
González.

Estas ventajas se apoyan en un servicio
post-venta de calidad y un servicio al cliente
exquisito, de la experimentada mano de Auto-
móviles Manolo. Además, dispone de un varia-
do stock de vehículos de ocasión totalmente
revisados y garantizados, adaptados a las
necesidades económicas del mercado. •

Vehículos híbridos
y Plan PIVE, la 
combinación perfecta
Las promociones de Toyota y el ahorro del plan brindan precios
irresistibles en vehículos con tecnología eficiente
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Daniel 
González, en las
instalaciones 
de Automóviles
Manolo.

¿
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AUTOMÓVILES
MARCO

JOSÉ LUIS MARCO ECHÁVARRI, director comercial de Peugeot Automóviles Marco 

N adie lo pone en duda. El Programa de
Incentivos al Vehículo Eficiente, que
pretende retirar de las carreteras

hasta 75.000 turismos con más de 12 años y
vehículos comerciales que superen los 10, con-
tribuye a la dinamización del sector del auto-
móvil. Desde el concesionario de Peugeot
Automóviles Marco, su director comercial, José
Luis Marco Echávarri, asegura que el Plan está
consiguiendo impulsar las visitas en exposición
y las ventas. Marco indica que el Plan PIVE
favorece la compra de vehículos nuevos y
brinda una oportunidad única para adquirir un
coche de km 0 o seminuevo. 

“Este plan es muy positivo y llega en buen
momento, después de un mes de septiembre
tan malo. Qué duda cabe que las ayudas
hacen que las personas vuelvan a pensar en
cambiar de coche, un coche nuevo o un vehí-
culo de km 0 o seminuevo, que ofrecen al
cliente un buen ahorro”, explica. Casi toda la
gama de vehículos Peugeot, hasta 380
modelos y versiones, están incluidas en
el Plan PIVE. “Es una de las marcas que más
ha aportado a la ecología por su motorización
HDI”, añade Marco. 

La vigencia del Plan PIVE depende del ritmo
de las ventas hasta agotar las ayudas de 75
millones de euros. Por eso, desde los conce-
sionarios animan al cliente a tomar una deci-
sión antes de que sea tarde. “El interesado
tiene que darse prisa porque en los últimos
planes ha habido disgustos de última hora. No
hay que esperar al último momento”. En
Automóviles Marco el cliente obtendrá
buenas condiciones de financiación y la
tranquilidad de que el concesionario se
encarga de todo. •

“El Plan PIVE 
favorece la compra de
vehículos nuevos,
seminuevos y km 0”
La nueva medida incentiva las visitas y las ventas 
en concesionarios, después de un mal mes de septiembre

La presencia de las
instalaciones de Peugeot
Automóviles Marco en
Estella es excelente.
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José Luis Marco,
junto a uno de los
modelos de la
gama Peugeot.

Desde 
8.900 euros
El nuevo modelo del Peugeot
208, con aire acondicionado
incluido, desde 8.900 euros. 
Ésta es la propuesta 
más asequible de la marca. 

Más información, 
en el concesionario. 

http://marco.es
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